www.wuest-weiterbildung.com - Praxis fiir die Praxis - Kunden = Kapital & Personal = Eigenkapital

Kunden sind

Alles hat Konsequenzen. 2/3 des Erfolges A Kanital

ist von Personal beeinflusst. In D sind 30 bis
60% der Produktkosten Zinsen und Steuern.
2/3 der Weltproduktionen sind bereits in
Asien angesiedelt. Wir haben ca. 45%
Exportquote bei 30% Produktionsanteil. Zu

‘) Mitarbeiter sind
e das Eigenkapital

+ Plus / Minus -\

Der Verteilungskuchen:
Im Feld (?) ist der Spielraum.
Gute Positionierung macht
das (?) zum Plus.

wisT
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Gutes Personal

70% sind wir zu Dienstleistern geworden. sehr gute
. . . . Fihrungskrafte

Die Politik hat offensichtlich auch _

. . B Guter Yertrieb —
Aufgaben, die Viele iiberfordern? Sonst jnnen und autien
wdren so verschwenderische Objekte, wie
Flughafen Berlin oder Stuttgart 21 sicher
Schon die
Abwicklungen der Treuhand waren fragwiirdig, oder?

besser  geordnet, oder?

Beispiel: Die Kiihlschrankfabrik der ,,DDR* belieferte Quelle (Privileg). Die Herstellkosten waren etwa 400 DDR-
Mark, der Umrechnungskurs war 1:5, ergaben 80 DM. Zu 140 DM (= 700 DDR-Mark) wurden die Kiihlschrédnke an
Quelle verkauft. War fiir Quelle damals sehr gut und brachte der DDR Devisen, also auch sehr gut. Dann kam die
Wende und der Kurs wurde 1:1. Somit kostete der Kiihlschrank nun 400 DM und war nicht mehr verkauflich an Quelle.
Waére hier nicht der Wechselkurs/Tauschkurs sofort und so gewandelt worden, hétte man Firmen langsam veréndern und
erhalten konnen.

Mein Vorschlag - Arbeiten mit Ziel — Formblatt
Beispiel im Verkauf

Ziel Form Blatt Fir : Verkauf
Ziel Form Blatt |weR Hr. XXXX

WAS Gabiat A far dan optimalen
Werkauf von Produkt XY
vorDereien

WIE Im kommendan Halbjahs
fur Telafon und Grolkhanded

WO For A und B Kunden der
Ragon Gebiat A Golstadie

WANM Ab sofort bis + 6 Monale

MIT WELCHEM ZIEL Eunden informieren und zum
P auf Snregen 1lr deese newe
Produkt § zu 10 % plus

Anmerkungen :

copynght

wenw wiEstowe Rerbildungoeam



