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Erfolg ist selten Zufall.

Mit wem wir uns im Beruf am haufigsten streiten:

Kollegen — hier gibt es unterschiedliche Anldsse : Arbeit / Verstindnis / Art des Umganges
Chef — hier ist ein Streit immer problematisch; daher ist sachliche, respektvolle Art wichtig
Kunden — dies ist der problematischste Fall — Ohne Kunden kein Geschift !

Zulieferern — Respekt und Vertrauen; sowie eine WIN/WIN Situation erhalten, sind gefragt
Behorden... / Verwaltungen...- Hier sind Verordnungen und Regeln die Basis

Bank — Dies ist ein sehr gefdhrliches Feld; Vertrauen und Respekt miissen erhalten sein
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Kommunikation ist sehr komplex und auch sehr wichtig.



