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Das goldene Zeitalter ?
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Referent /  Trainer        - Praxis für die Praxis  -            Siegfried Wüst

 zuletzt           Gesellschafter-Geschäftsführer eines Elektro-Unternehmens.

 danach          Mitgeschäftsführer Vertrieb und kaufmännische Verwaltung, 

 zum               Bereichsleiter Technik und Verkauf, 

 über               Vertriebsleiter und Leiter der Verkaufsförderung,

 Begonnen im Produktbereich, nach einem Technik Studium,

Fortbildungen, als Ergänzung :

Psychologie in der Praxis, Gruppendynamik, Teamarbeit, Rhetorik,

Führungstraining mit Führungstechnik Stufen 1 bis 4 ( ITT ),

Verkaufspsychologie (Grünberger Lehrgänge/Dr.Vollrath) und BWL, runden das praktische 

Wissen ab.  


